
参加申込書 １月２０日(月) までにFAX、メール又は℡にてお申込みください

長岡京市商工会 FAX：075-958-2473 TEL：075-951-8029
担当：奥川 メール：t-okugawa@kyoto-fsci.or.jp

プレゼン力向上！
新規顧客獲得セミナー

商談の場では、自社の商品・サービスの魅力を「伝える」ことに注力しがちですが、
言いたいことを言うだけでは、相手に『伝わる』効果的なプレゼンテーションには
なりません。それは社内のプレゼンであっても同様です。本セミナーでは、相手の
関心を惹くためのポイントや、分かりやすい話の構成法と話し方、資料作成の基礎、
雑談力までプレゼンに必要なスキルを、徹底指導します。社内外のプレゼン機会が
多い営業・企画担当者だけでなく、「もっと分かりやすく伝えたい」「商談を成功
させたい」と感じているすべてのビジネスパーソンにおすすめです。ぜひこの機会
に、伝える力を磨き、ビジネスで成果を上げるためのスキルを身につけましょう。

１月２７日（月）  １８：００～２０：００

1．ガイダンス

（1）「伝える」と「伝わる」の違い

（2）聞き手に伝わるストーリー

2．プレゼンの準備に必要な要素
（1）短時間で要点が伝わる情報整理
（2）聞き手の感情を探るヒアリング
（3）伝わる伝え方の工夫

【開催場所】

参加
無料

1997年大阪府立大学大学院農学研究科博士前期課程修了。同年サラヤ株式会社に
入社し、技術営業とマーケティング業務に従事。営業統括部長、商品開発本部商
品企画室室長、同本部商品開発部長を歴任。2011年株式会社Smart Presenを設立。
年間300本の研修・セミナーを手掛け、受講者からは「わかりやすい」「体験談が
豊富」「おもしろい」と定評がある。

講師 ㈱Smart Presen 代表取締役 新名 史典氏

【開催内容】

長岡京市立産業文化会館 ３階（長岡京市開田3-10-16）

主催：長岡京市商工会・京都府商工会連合会 ～制度改正等の課題解決環境整備事業～

3．魅せる資料の作り方と活用方法

（1）この資料のどこがよくないか？

（2）資料表現のポイントを理解する

（3）事例に学ぶ魅せるプレゼン資料

4．まとめとアウトプット

（1）人と組織を動かすために

事業所名 参加者氏名

電場番号 メールアドレス

ご質問等
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